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Назва дисципліни ОРГАНІЗАЦІЯ ТОРГОВО-ПОСЕРЕДНИЦЬКОЇ ДІЯЛЬНОСТІ 

Адреса викладання 

дисципліни 

79000, Україна, м. Львів, пр. Свободи, 18, економічний факультет 

Львівського національного університету імені Івана Франка 

Факультет та кафедра, 

за якою закріплена 

дисципліна 

Економічний факультет 

кафедра економіки підприємства 

Галузь знань, шифр та 

назва спеціальності 

Галузь знань 07 «Управління та адміністрування»,  

076 «Підприємництво та торгівля» 

Викладачі дисципліни Лисий Ігор Васильович, к.е.н., доцент кафедри економіки підприємства 

Контактна інформація 

викладачів 

https://econom.lnu.edu.ua/employee/lysyj-ihor-vasylyovych 

ihor.lysyi@lnu.edu.ua 

тел. (032) 239 40 25 

Консультації з питань 

навчання по 

дисципліні 

відбуваються 

Консультації в день проведення лекцій/практичних занять (або на онлайн 

платформі – MS Teams) за попередньою домовленістю з викладачем, 

кафедра економіки підприємства, 

кім. 117, просп. Свободи, 18, м. Львів 

Сторінка дисципліни https://econom.lnu.edu.ua/course/sylabus-orhanizatsiia-t-p-diialnosti-076-

2025-pdf 

Інформація про 

дисципліну 

Дисципліна «Організація торгово-посередницької діяльності» є 

нормативною дисципліною зі спеціальності 076 «Підприємництво та 

торгівля» для освітньої програми першого (бакалаврського) рівня вищої 

освіти «Підприємництво, організація бізнесу та торгівлі» у Львівському 

національному університеті імені Івана Франка, яка викладається у 5 

семестрі в обсязі 4 кредити (за Європейською Кредитно-Трансферною 

Системою ЕСТS). 

Коротка анотація 

дисципліни 

Навчальний курс розроблений задля надання необхідного обсягу 

теоретичного і практичного матеріалу для набуття  відповідних 

професійних компетенцій, що забезпечують формування достатніх знань 

і навиків для ефективної організації торгово-посередницької діяльності в 

умовах конкурентного ринку. 

Мета та цілі 

дисципліни 

Метою викладання навчальної дисципліни «Організація торгово-

посередницької діяльності» є здобуття теоретичних і практичних знань 

щодо сутності, складових та технології організації торгово-

посередницької діяльності, набуття навичок їх практичного застосування 

на підприємствах торгівлі та посередницьких структурах в сучасних 

умовах господарювання, розуміння значення торгово-посередницької 

діяльності для розвитку національної економіки. 

Цілі дисципліни передбачають вивчення існуючих складових торгово-

посередницької діяльності, особливостей їх функціонування, закріплення 

комплексу економічних знань і засвоєння досягнень теорії та практики 

управління ринковими суб’єктами. 

Основними завданнями дисципліни «Організація торгово-

посередницької діяльності» є: 

- формування знань про сутність, зміст, принципи та механізми торгово-

посередницької діяльності у ринковій економіці. 

- ознайомлення з організаційно-правовими формами торгово-

посередницьких структур, їх роллю у товароруху та обслуговуванні 

споживачів. 

- вивчення процесів організації, планування та управління торгово-

посередницькими операціями на внутрішньому й зовнішньому ринках. 

- засвоєння методів пошуку, оцінювання та вибору контрагентів, 

укладання й супроводу комерційних угод. 

- опанування сучасних форм і технологій посередницької діяльності, 

включаючи електронну комерцію, агентські та дилерські схеми. 

https://econom.lnu.edu.ua/employee/lysyj-ihor-vasylyovych
mailto:ihor.lysyi@lnu.edu.ua
https://econom.lnu.edu.ua/course/sylabus-orhanizatsiia-t-p-diialnosti-076-2025-pdf
https://econom.lnu.edu.ua/course/sylabus-orhanizatsiia-t-p-diialnosti-076-2025-pdf


- розвиток умінь з організації комерційних переговорів, укладання 

контрактів і забезпечення ефективної взаємодії між партнерами. 

- формування навичок економічного аналізу та оцінювання ефективності 

торгово-посередницьких операцій. 

- виховання професійної культури підприємництва, етики ділового 

спілкування та відповідальності у комерційній діяльності. 

Література для 

вивчення дисципліни 

Основна література: 

1. Венгерова О.В. Інфраструктура товарного ринку: конспект лекцій. 

Запоріжжя: ТДАТУ, 2024. 165 с. 

2. Криковцева Н.О., Казакова О.Б., Саркісян Л.Г., Авдєєнко Л.Л., 

Дяченко Г.А., Курська Л.С., Сахарова О.Н. К 63 Комерційна 

діяльність. – К.: Центр учбової літератури, 2007. – 296 c. 

3. Лялюк А. М. Л-97 Економіка та організація торгівлі: конспект лекцій / 

Алла Миколаївна Лялюк. – Луцьк : Вид-во КП ІА 

«Волиньенергософт», 2020. 96 с. 

4. Організація торгівлі. Підручник 3-тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 2019. 632 с. 

5. Пилявець В.М. Інфраструктура товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і перероб. Київ: вид-во «Каравела», 2024. 264 

с.  

6. Прокопенко О.В., Школа В.Ю., Дегтяренко О.О., Махнуша С.М. П 80 

Інфраструктура товарного ринку. Навчальний посібник. – К.: Центр 

учбової літератури, 2007. 296 с. 

7. Савицька Н.Л., Мелушова І.Ю., Красноусов А.В. та ін. Торговельне 

підприємництво: Навчально-методичний посібник. – Харків: 

Іванченка І. С., 2017. – 214 с. 

8. Филевич Л.Г., Попова Л.О., Прядко О.М., Мітяєва Т.Л., Прибилович 

Л.А.. Комерційна діяльність: навчальний посібник з дисципліни 

«Комерційна діяльність». Харків: ХДУХТ, 2014. – 225 с. 

 

Додаткова література: 

9. Балабанова Л.В., Митрохіна Ю.П. Управління збутовою політикою. 

Навчальний посібник. Київ. Центр учбової літератури. 2011. 240 С.  

10. Кібік О., Корнілова О., Примаченко І., Кузнецова Л. Ринкова 

інфраструктура. Ринок юридичних послуг: навч.-метод. посібн. 

[Електронне видання] / О.Кібік, О.Корнілова, І.Примаченко, 

Л.Кузнецова; Нац.ун-т «Одес.юрид.академія». – Одеса: Фенікс, 2023. 

100 с. Режим доступу: 

https://dspace.onua.edu.ua/server/api/core/bitstreams/77d23d21-c34f-43c1-

b7b2-e69ea4c6a8de/content.  

11. Міжнародна торгівля: навч.посібник / Ю. Г. Козак, Н. С. Логвінова, Н. 

В. Притула та інші. - 5-те вид., перероб. та доп. - Київ: Центр учбової 

літератури, 2015. – 512 с. 

12. Олійник О. М., Бікулов Д. Т., Маркова С. В., Головань О. О., Маказан 

Є. В., Сухарева К. В. Світові ринки : навчальний посібник для 

здобувачів ступеня вищої освіти бакалавра спеціальності D3 

«Менеджмент» освітньо-професійної програми «Менеджмент 

міжнародного менеджменту». Запоріжжя : ЗНУ, 2025. 138 с.  

 

Ресурси в інтернеті: 

13. Цивільний Кодекс України. URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

14. Податковий кодекс України. URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

15. Закон України «Про захист прав споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 



16. Закон України «Про електронну комерцію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

17. Закон України «Про ринок електричної енергії» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

18. Закон України «Про підприємництво» URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

19. Закон України «Про споживчу кооперацію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

20. Закон України «Про зовнішньоекономічну діяльність» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

21. Закон України «Про систему громадського здоров’я» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

22. Закон України «Про основні принципи та вимоги до безпечності та 

якості харчових продуктів» UR: http://zakon.rada.gov.ua. 

23. Закон України «Про застосування реєстраторів розрахункових 

операцій у сфері торгівлі, громадського харчування та послуг» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

24. Закон України «Про особливості регулювання діяльності юридичних 

осіб окремих організаційно-правових форм у перехідний період та 

об’єднань юридичних осіб» URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

25. Наказ Міністерства економіки та з питань європейської інтеграції 

України № 219 від 24.07.2002 «Про затвердження Правил роботи 

закладів (підприємств) ресторанного господарства» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

26. Постанова КМУ № 144 «Про затвердження Правил торговельного 

обслуговування» URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

27. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: http://zakon.rada.gov.ua.  

28.  ДСТУ 4281-2004 «Заклади ресторанного господарства. Класифікація» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

29.  ДСТУ 3862-99 «Ресторанне господарство. Терміни та визначення» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

30.  Постанова КМУ № 559 від 23 травня 2001 р. «Про затвердження 

переліку професій, виробництв та організацій, працівники яких 

підлягають обов'язковим профілактичним медичним оглядам, порядку 

проведення цих оглядів та видачі особистих медичних книжок» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/559-2001-%D0%BF/conv  

31. Наказ Міністерства зовнішніх економічних зв’язків і торгівлі України 

№ 369 від 08.07.96 «Про затвердження правил роботи 

дрібнороздрібної торговельної мережі» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/z0372-96/conv 

32. Наказ Міністерство економіки України № 104 від 19.04.2007 «Про 

затвердження Правил роздрібної торгівлі непродовольчими товарами 

URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/z1257-07/conv  

33. Наказ Міністерство зовнішніх економічних зв'язків України № 37 від 

13.03.1995 «Про затвердження Правил комісійної торгівлі 

непродовольчими товарами» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/z0079-95/conv  

34. Постанова КМУ № 383 від 30 березня 2011 р. «Про затвердження 

Правил торгівлі у розстрочку фізичним особам» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/383-2011-%D0%BF/conv  

35. Наказ Міністерства економіки та з питань європейської інтеграції 

України, Міністерства внутрішніх справ України, ДПА України, 

Державного комітету стандартизації, метрології та сертифікації 

України № 57/188/84/105 від 26.02.2002 р. «Про затвердження Правил 

торгівлі на ринках» URL: http://zakon3.rada.gov.ua/laws/show/z0288-02  



36. Ефективність використання торговельної мережі. URL: 

https://vuzlit.com/218722/efektivnist_vikoristannya_torgovelnoyi_merezhi. 

37. Оптимізація шляхів товаропросування. URL: 

https://studfile.net/preview/9708899/page:52/. 

38. Організація оптових закупівель та формування товарного асортименту 

підприємств оптової торгівлі. URL: 

https://studfile.net/preview/4267500/page:27/. 

39. Форми і ланковість товаропросування. URL: 

https://studfile.net/preview/9708899/page:53/. 

 

Тривалість курсу Один семестр, 120 год. 

Обсяг курсу 4 кредити, 120 годин.  

Для денної форми навчання: 64 години аудиторних занять, з них:  

32 години - лекції, 

32 години – практичні заняття,  

56 годин – самостійна робота. 

Очікувані результати 

навчання 

Після завершення цього курсу студенти повинні : 

знати: 

- як діяти в різних ситуаціях в умовах функціонування торговельного 

підприємства та посередницьких структур; 

- як застосовувати бізнес-комунікації для підтримки взаємодії 

торговельного підприємства з його внутрішнім та зовнішнім 

середовищем; 

- як вирішувати проблемні ситуації, що виникають в діяльності 

торговельних підприємств та посередницьких структур за умов 

невизначеності і ризиків; 

- як здійснювати теоретичні і прикладні дослідження у сфері 

торговельної діяльності з використанням сучасних методів і 

технологій.  

 

вміти: 

- критично оцінювати явища та процеси у сфері торговельного 

підприємництва; 

- виявляти ініціативу і самостійність дій в різних ситуаціях у сфері 

торгово-посередницької діяльності з урахуванням особливостей 

взаємодії з елементами ринкової інфраструктури бізнесу; 

- застосовувати вимоги чинного законодавства та нормативних 

документів до організації функціонування різних суб’єктів торгово-

посередницької діяльності. 

Інтегральна компетентність (ІК). Здатність розв’язувати складні 

спеціалізовані завдання та проблеми у сферах підприємницької та 

торговельної діяльності або в процесі навчання, що передбачає 

застосування теорій та методів організації і функціонування 

підприємницьких та торговельних структур і характеризується 

комплексністю та невизначеністю умов. 

Загальні компетентності (ЗК): 

ЗК 1. Здатність до абстрактного мислення, аналізу та синтезу.  

ЗК 2. Здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях. 

ЗК 5. Навички використання інформаційних i комунікаційних технологій. 

 

Спеціальні (фахові, предметні компетентності) (СК): 

СК1. Критичне осмислення теоретичних засад підприємницької та 

торговельної діяльності. 

СК 2. Здатність обирати та використовувати відповідні методи, 

інструментарій для обґрунтування рішень щодо створення, 

функціонування підприємницьких та торговельних структур.. 



СК 4. Здатність застосовувати інноваційні підходи в діяльності 

підприємницьких та торговельних структур. 

СК 5. Здатність визначати та оцінювати характеристики товарів і послуг 

в підприємницькій та торговельній діяльності.  

СК 6. Здатність здійснювати діяльність з дотриманням вимог 

нормативно-правових документів у сфері підприємницької та 

торговельної діяльності.  

СК 7. Здатність визначати і виконувати професійні завдання з організації 

діяльності підприємницьких та торговельних структур. 

СК 10. Здатність до бізнес-планування, оцінювання кон'юнктури ринків і 

результатів діяльності у сфері підприємництва та торгівлі урахуванням 

ризиків. 

 

Програмні результати навчання (ПРН): 

ПРН 1. Використовувати базові знання з підприємництва та торгівлі й 

уміння критичного мислення, аналізу та синтезу в професійних цілях. 

ПРН 2. Застосовувати набуті знання для виявлення, постановки, 

вирішення завдань за різних практичних ситуацій в підприємницькій та 

торговельній діяльності. 

ПРН 4. Використовувати сучасні комп'ютерні i телекомунікаційні 

технології обміну та розповсюдження професійно спрямованої 

інформації у сфері підприємництва i торгівлі. 

ПРН 5. Організовувати пошук, самостійний відбір, якісну обробку 

інформації з різних джерел для формування банків даних у сфері 

підприємництва та торгівлі. 

ПРН 11. Демонструвати базові й структуровані знання у сфері 

підприємництва та торгівлі для подальшого використання на практиці. 

ПРН 12. Володіти методами та інструментарієм для обґрунтування 

управлінських рішень щодо створення й функціонування 

підприємницьких та торговельних структур. 

ПРН 13.Використовувати знання форма взаємодії суб’єктів ринкових 

відносин для забезпечення діяльності підприємницьких та торговельних 

структур. 

ПРН 14.Вміти застосовувати інноваційні підходи в підприємницькій та 

торговельній діяльності. 

ПРН 15.Оцінювати характеристики товарів і послуг у підприємницькій та 

торговельній діяльності за допомогою сучасних методів. 

ПРН 16.Знати нормативно-правове забезпечення діяльності 

підприємницьких та торговельних структур і застосовувати його на 

практиці. 

ПРН 17. Вирішувати професійні завдання з організації діяльності 

підприємницьких та торговельних структур i розв'язувати проблеми у 

кризових ситуаціях з урахуванням зовнішніх та внутрішніх впливів. 

ПРН 20. Знати основи бізнес-планування, оцінювання кон'юнктури 

ринків i результатів діяльності у сфері підприємництва та торгівлі з 

урахуванням ризиків. 

 

Ключові слова Торгово-посередницька діяльність; посередництво; комерційна діяльність; 

інфраструктура бізнесу; внутрішня торгівля; зовнішня торгівля; оптова 

торгівля, роздрібна торгівля; ресторанне господарство; громадське 

харчування; торговельне підприємництво; товарорух; товарооборот; збут; 

постачання; комерційні операції; агент; брокер; дилер; дистриб’ютор; 

контракт; угода; комерційні переговори; маркетинг; логістика; партнерські 

відносини; ефективність посередницької діяльності; організаційно-правові 

форми; електронна комерція; управління; ризики; ринок товарів і послуг; 

стратегія розвитку посередницьких структур.  



Формат курсу Денна 

 Проведення лекцій, практичних занять та консультацій для кращого 

розуміння тем навчальної дисципліни. 

Теми Тема 1. Теоретичні основи здійснення торгово-посередницької діяльності 

в Україні 

Тема 2. Правові основи функціонування та регулювання торгово-

посередницької діяльності в Україні 

Тема 3. Організаційно-правові основи здійснення оптової торговельної 

діяльності  

Тема 4. Оптові закупівлі товарів та їхнє комерційне забезпечення  

Тема 5. Механізми асортиментної політики й товаропросування в оптовій 

торгівлі. 

Тема 6. Організація оптового продажу товарів і послуг 

Тема 7. Організаційні основи побудови й розміщення роздрібної 

торговельної мережі 

Тема 8. Система товаропостачання роздрібної торговельної мережі 

Тема 9. Особливості асортиментної політики в роздрібній торговельній 

мережі 

Тема 10. Форми та методи продажу в роздрібній торгівлі 

 

Підсумковий 

контроль, форма 
іспит в кінці семестру. 

іспит – тестовий 
Пререквізитн Для вивчення курсу студенти потребують базових знань з 

Дисциплін: мікроекономіка, макроекономіка, економічна теорія, 

підприємництво, інфраструктура бізнесу 
Навчальні методи та 

техніки, які будуть 

використовуватися під 

час викладання курсу 

Основними методами навчання, що використовуються в процесі 

викладання навчальної дисципліни «Організація торгово-посередницької 

діяльності» є:  

- метод передачі і сприйняття навчальної інформації, пробудження 

наукового інтересу (лекції, ілюстрації, презентації); 

- метод практичного засвоєння курсу з допомогою складання тестових 

завдань, вирішення задач та ситуацій з метою набування умінь і 

практичних навичок (практичні заняття); 

- метод модульного контролю з допомогою періодичного складання 

модулів за тематикою лекційних та практичних занять; 

- метод самостійного засвоєння студентами навчального матеріалу у 

вигляді складання тестів, вирішення задач та ситуацій, написання 

рефератів на підставі самостійно опрацьованої базової літератури та 

додаткових джерел інформації (в т.ч. законодавчих актів) з метою 

конкретизації й поглиблення базових знань, необхідних умінь та 

практичних навичок (самостійна робота); 

- електронні матеріали з відповідного курсу та інших пов’язаних курсів 

у системах (платформах) Moodle, Microsoft Teams. 

Під час навчання застосовуватимуться презентації, лекції, комплексні 

модулі та завдання, електронні матеріали, дискусії, участь у наукових 

конференціях, написання наукових праць. 
Необхідне обладнання Вивчення курсу «Організація торгово-посередницької діяльності» 

потребує використання такого обладнання: ПК, загально вживаних 

програм і операційних систем з метою подання електронних матеріалів 

(електронна пошта, платформи Moodle, Microsoft Teams), 

мультимедійного проектора, дошки, крейди. 
Критерії оцінювання 

(окремо для кожного 

виду навчальної 

діяльності) 

Оцінювання проводиться за 100-бальною шкалою. Бали нараховуються за 

наступним співвідношенням: 

- практичні заняття – 14 % семестрової оцінки, максимальна кількість 

балів – 14 балів. Бали за практичні заняття нараховуються за відповіді 

на питання теми заняття і розв’язування задач. 



- контрольні заміри (модулі): 36% семестрової оцінки, максимальна 

кількість 36 балів. (упродовж семестру заплановано три модулі по 12 

балів. Модулі складаються з тестових завдань різної складності. Тести 

оцінюються по 2 бали. Їхня кількість складає 18 завдань. 

- іспит: 50% семестрової оцінки. Максимальна кількість 50 балів. Іспит 

складається з тестових завдань та задач. Тести оцінюються по 2 бали, їхня 

кількість становить 15, а в 2 комплексних задачах необхідно розрахувати 

5 різних показників, які оцінюються по 2 бали кожен. 

Підсумкова максимальна кількість – 100 балів.  

Критерії оцінювання знань студентів 
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1. Бали поточної успішності за участь у семінарських заняттях (7 

відповідей по 2 бали) – 14 балів 

Критерії оцінювання 14 балів 

студент в повному обсязі володіє навчальним 

матеріалом, вільно самостійно та аргументовано його 

викладає під час усних виступів та письмових 

відповідей, глибоко та всебічно розкриває зміст 

теоретичних питань та практичних завдань, 

використовуючи при цьому обов’язкову та додаткову 

літературу. Правильно вирішив усі тестові завдання. 

2 

студент не в повному обсязі володіє навчальним 

матеріалом. Фрагментарно, поверхово (без аргументації 

та обґрунтування) викладає його під час усних виступів 

та письмових відповідей, недостатньо розкриває зміст 

теоретичних питань та практичних завдань, допускаючи 

при цьому суттєві неточності, правильно вирішив 

меншість тестових завдань. 

1 

студент не володіє матеріалом 0 

2. Модульний контроль (3 модулі по 12 балів) 

Критерії оцінювання  36 балів 

6 завдань однакової складності. 

Завдання із вибором відповіді вважається виконаним 

правильно, якщо в картці тестування записана 

правильна відповідь. За кожне правильно виконане 

завдання виставляється 2 бали. (максимально 6  2 = 12 

балів). 

 

3. Екзамен 50 

Семестровий екзамен як форма підсумкового 

контролю є обов’язковим для всіх студентів. 

Екзаменаційний білет містить 17 завдань 2-ох рівнів 

складності. 

Перший рівень – 15 тестових завдань з декількома 

варіантами розв’язку. За кожне правильно виконане 

тестове завдання студенту виставляється 2 бали  

(максимально 15  2,0 = 30,0 балів).  

Другий рівень – 2 практичних ситуаційних завдання з 

повним розв’язком і поясненням одержаних відповідей. 

В цих завданнях треба записати формули для 

розрахунків, послідовні та логічні дії всіх розрахунків, 

навести одиниці вимірювання одержаних показників і 

зробити належні висновки. За кожне правильно 

 



виконане завдання студенту виставляється 10 балів 

(максимально 10  2,0 = 20,0 балів).   

Результат екзамену залежить від загальної кількості 

набраних балів.  

Оцінка одержана на екзамені є остаточною. 

 

Академічна доброчесність: Очікується, що проходження тестів, 

розв’язування задач та надання усних відповідей на запитання будуть 

відбуватися без списування, недозволеного підглядання в додаткові 

джерела, втручання в роботу інших студентів, що є прикладами можливої 

академічної недоброчесності й шахрайства зі сторони студентів, а тому 

виявлення ознак академічної недоброчесності є підставою для 

незарахуванння викладачем наданих студентами у такий спосіб 

відповідей, незалежно від масштабів обману.  

Відвідання занять є важливою складовою навчання. Очікується, що всі 

студенти відвідають усі лекції і практичні заняття курсу. Студенти мають 

інформувати викладача про неможливість відвідати заняття. У будь-якому 

випадку студенти зобов’язані дотримуватися усіх строків визначених для 

виконання усіх видів письмових робіт, передбачених курсом.  

Література. Уся література, яку студенти не знайуть самостійно, може 

бути надана викладачем виключно в освітніх цілях без права її передачі 

третім особам. Студенти заохочуються до використання також й іншої 

літератури та джерел, яких немає серед рекомендованих.  

Політика виставлення балів. Враховуються бали, набрані під час 

практичних занять, на поточному (модульному) тестуванні, підчас  

підсумкового тестування. При цьому обов’язково враховується 

присутність та активність студента під час аудиторних занять, 

недопустимість пропусків та запізнень на заняття, користування 

мобільним телефоном, планшетом чи іншими мобільними пристроями під 

час заняття в цілях, не пов’язаних з навчанням, списування та плагіат, 

несвоєчасне виконання поставленого завдання тощо. Жодні форми 

порушення академічної доброчесності не толеруються. 

 

Шкала оцінювання: національна та ECTS 

Сума балів за 
всі види 

навчальної 
діяльності 

Оцінка 
ECTS 

Оцінка за національною шкалою 

для екзамену, 
курсового 

проекту (роботи), 
практики 

для заліку 

90 – 100 А відмінно 

 
зараховано 

81-89 В 
добре 

71-80 С 
61-70 D 

задовільно 
51-60 Е 

0-50 FX 

незадовільно з 
можливістю 
повторного 
складання 

не зараховано 
з можливістю 
повторного 
складання 

 

Питання до екзамену  1. Порядок провадження торгово-посередницької діяльності в Україні. 

2. Правові вимоги до об’єктів торгово-посередницької діяльності 

3. Ліцензування торговельної діяльності 

4. Сертифікація товарів у торгівлі 

5. Поняття оптового ринку як місця і сфери здійснення оптової 

торговельної діяльності 

6. Інфраструктура оптового ринку  

7. Характеристика оптового підприємства. 



8. Оптово-посередницькі господарські формування на оптовому ринку. 

9. Система зв’язків на оптовому ринку та їх організаційно-правове 

регулювання 

10. Зміст закупівельної роботи на оптовому ринку  

11. Оперативне планування оптових закупівель товарів 

12. Характеристика закупівель товарів на основі прямих зв’язків  

13. Організація закупівель товарів на ярмарках і виставках  

14. Оптові закупівлі товарів на аукціонах і міжнародних торгах 

(тендерах)  

15. Оптові закупівлі товарів на біржах і через брокерські контори 

16. Оптові закупівлі товарів у закордонних фірм 

17. Укладення й реалізація комерційних угод і контрактів у міжнародній 

оптовій торгівлі 

18. Особливості формування та регулювання асортименту товарів на 

оптових підприємствах. 

19. Управління товарними запасами в оптовій торгівлі. 

20. Сутність оптового продажу товарів і послуг. 

21. Організація та методи продажу товарів зі складів оптових баз   

22. Дрібнооптова форма продажу товарів 

23. Організація і комерційне забезпечення торгівлі послугами на 

оптовому ринку 

24. Економічна ефективність торгівлі оптовими послугами 

25. Поняття і класифікація роздрібної торговельної мережі 

26. Основні напрями розвитку і розміщення мережі магазинів  

27. Ефективність використання торговельної  мережі 

28. Сутність і завдання раціональної організації товаропостачання 

торговельної мережі   

29. Ефективні форми і методи товаропостачання   

30. Управління товаропостачанням торговельної мережі 

31. Особливості асортиментної політики в роздрібній торговельній 

мережі 

32. Підходи до формування асортименту товарів у магазинах 

33. Регулювання і контроль асортименту товарів у торговельній мережі 

34. Магазинні методи продажу товарів 

35. Позамагазинні форми продажу товарів 

36. Правила продажу груп продовольчих товарів 

37. Правила продажу груп непродовольчих товарів 

38. Комісійний продаж непродовольчих товарів  

39. Продаж товарів у розстрочку 

40. Методи активізації продажу товарів 

41. Види роздрібних послуг. 

Опитування Анкету-оцінку з метою оцінювання якості курсу буде надано по 

завершенню курсу 

 



СХЕМА ОСВІТНЬОЇ КОМПОНЕНТИ 

Дисципліна: Торгово-посередницька діяльність 

Обсяг: 4 кредити, 5 семестр (120 годин: 32 год. лекції, 32 год. практичні, 56 год. самостійна робота) 

Форма підсумкового контролю: екзамен 
 

1. СХЕМА НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ 

 

Тиж./ дата/ 

год 
Тема, план, короткі тези 

Форма 

діяльності 

(заняття)* 

*лекція, 

самостійна

, дискусія, 

групова 

робота 

Матеріали 
Література. 

Ресурси в інтернеті 
Завдання, год 

Термін 

виконання 

1 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2 год 

Тема 1. Теоретичні основи 

здійснення торгово-

посередницької діяльності в 

Україні 

1. Поняття та зміст торгово-

посередницької 

діяльності. 

2. Комерційне 

посередництво у 

здійсненні торговельної 

діяльності. 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Пилявець В.М. Інфраструктура 

товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і 

перероб. Київ: вид-во «Каравела», 

2024. 264 с. (С.31,53). 

2. Венгерова О.В. Інфраструктура 

товарного ринку: конспект 

лекцій. Запоріжжя: ТДАТУ, 2024. 

165 с. (С.6). 

3. Цивільний Кодекс України. URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

4. Податковий кодекс України. 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Закон України «Про електронну 

комерцію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

7. Закон України «Про ринок 

електричної енергії» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання:  

Поняття та зміст 

торгово-

посередницької 

діяльності. 

Комерційне 

посередництво у 

здійсненні 

торговельної 

діяльності. (4год.) 

Згідно з 

розкладом 



8. Закон України «Про 

підприємництво» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

9. Закон України «Про споживчу 

кооперацію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

10. Закон України «Про 

зовнішньоекономічну діяльність» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

11. Закон України «Про систему 

громадського здоров’я» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

12. Закон України «Про основні 

принципи та вимоги до 

безпечності та якості харчових 

продуктів» UR: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

13. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

14. Наказ Міністерства економіки та 

з питань європейської інтеграції 

України № 219 від 24.07.2002 

«Про затвердження Правил 

роботи закладів (підприємств) 

ресторанного господарства» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

15. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

  
2 тиждень 

 

Тема 1. Теоретичні основи 

здійснення торгово-

Лекція, 

практичне 

Презентація, 

навчально-

методичні 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Опрацювати 

рекомендовану 

Згідно з 

розкладом 



лекція 

2 год 

 

практичне 

2год 

посередницької діяльності в 

Україні 

3. Загальні правила торгово-

посередницької діяльності 

в Україні 

заняття матеріали Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.601). 

2. Пилявець В.М. Інфраструктура 

товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і 

перероб. Київ: вид-во «Каравела», 

2024. 264 с. (27). 

3. Лялюк А. М. Л-97 Економіка та 

організація торгівлі: конспект 

лекцій / Алла Миколаївна Лялюк. 

– Луцьк : Вид-во КП ІА 

«Волиньенергософт», 2020. 96 с. 

(С.8). 

4. Прокопенко О.В., Школа В.Ю., 

Дегтяренко О.О., Махнуша С.М. П 

80 Інфраструктура товарного 

ринку. Навчальний посібник. – К.: 

Центр учбової літератури, 2007. 

296 с. (С.110). 

5. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua.  

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Загальні правила 

торгово-

посередницької 

діяльності в 

Україні. 

(4год.) 

3 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 1. Теоретичні основи 

здійснення торгово-

посередницької діяльності в 

Україні 

4. Договірні відносини у 

торгово-посередницькій 

діяльності 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Міжнародна торгівля: 

навч.посібник / Ю. Г. Козак, Н. С. 

Логвінова, Н. В. Притула та інші. 

- 5-те вид., перероб. та доп. - 

Київ: Центр учбової літератури, 

2015. – 512 с. (С.218,233,255). 

2. Кібік О., Корнілова О., 

Примаченко І., Кузнецова Л. 

Ринкова інфраструктура. Ринок 

юридичних послуг: навч.-метод. 

посібн. [Електронне видання] / 

О.Кібік, О.Корнілова, 

І.Примаченко, Л.Кузнецова,; 

Нац.ун-т «Одес.юрид.академія». – 

Одеса: Фенікс, 2023. 100 с. Режим 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання:  

Договірні 

відносини у 

торгово-

посередницькій 

діяльності. (4год.) 

Згідно з 

розкладом 



доступу: 

https://dspace.onua.edu.ua/server/ap

i/core/bitstreams/77d23d21-c34f-

43c1-b7b2-e69ea4c6a8de/content. 

3. Цивільний Кодекс України. URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

4. Закон України «Про електронну 

комерцію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Закон України «Про 

підприємництво» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  
4 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 2. Правові основи 

функціонування та 

регулювання торгово-

посередницької діяльності в 

Україні 

1. Юридична ідентифікація 

суб’єктів та об’єктів 

торгово-посередницької 

діяльності в Україні 

2. Правові вимоги до 

об’єктів торговельної 

діяльності 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.33). 

2. Цивільний Кодекс України. URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

3. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

4. Закон України «Про 

зовнішньоекономічну діяльність» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Закон України «Про систему 

громадського здоров’я» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Закон України «Про основні 

принципи та вимоги до 

безпечності та якості харчових 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Юридична 

ідентифікація 

суб’єктів та 

об’єктів торгово-

посередницької 

діяльності в 

Україні. 

Правові вимоги 

до об’єктів 

торговельної 

діяльності. 

(4год.) 

Згідно з 

розкладом 



продуктів» UR: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

7. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

8. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  

9.  ДСТУ 4281-2004 «Заклади 

ресторанного господарства. 

Класифікація» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

10. ДСТУ 3862-99 «Ресторанне 

господарство. Терміни та 

визначення» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

11. Наказ Міністерства економіки та 

з питань європейської інтеграції 

України, Міністерства внутрішніх 

справ України, ДПА України, 

Державного комітету 

стандартизації, метрології та 

сертифікації України № 

57/188/84/105 від 26.02.2002 р. 

«Про затвердження Правил 

торгівлі на ринках» URL: 

http://zakon3.rada.gov.ua/laws/show

/z0288-02.  
5 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

Тема 2. Правові основи 

функціонування та 

регулювання торгово-

посередницької діяльності в 

Україні 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Олійник О. М., Бікулов Д. Т., 

Маркова С. В., Головань О. О., 

Маказан Є. В., Сухарева К. В. 

Світові ринки : навчальний 

посібник для здобувачів ступеня 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

Згідно з 

розкладом 



практичне 

2  год 

3. Ліцензування 

торговельної діяльності 

4. Сертифікація товарів у 

торгівлі 

вищої освіти бакалавра 

спеціальності D3 «Менеджмент» 

освітньо-професійної програми 

«Менеджмент міжнародного 

менеджменту». Запоріжжя : ЗНУ, 

2025. 138 с. (С.119). 

2. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

3. Закон України «Про ринок 

електричної енергії» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

4. Закон України «Про 

зовнішньоекономічну діяльність» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Наказ Міністерства економіки та 

з питань європейської інтеграції 

України, Міністерства внутрішніх 

справ України, ДПА України, 

Державного комітету 

стандартизації, метрології та 

сертифікації України № 

57/188/84/105 від 26.02.2002 р. 

«Про затвердження Правил 

торгівлі на ринках» URL: 

http://zakon3.rada.gov.ua/laws/show

/z0288-02.  

практичне заняття 

такі питання: 

Ліцензування 

торговельної 

діяльності. 

Сертифікація 

товарів у торгівлі. 

(3год.) 

6 тиждень 

 

лекція 

2 год 

Тема 3. Організаційно-

правові основи здійснення 

оптової торговельної 

діяльності  

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 

3-тє вид. // за редакцією Апопія В. 

В. Київ: Центр учбової 

літератури. 2019. 632 с. (С.50). 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

Згідно з 

розкладом 



 

практичне 

2  год 

1. Поняття оптового ринку 

як місця і сфери 

здійснення оптової 

торговельної діяльності 

2.  Інфраструктура оптового 

ринку  

2. Пилявець В.М. Інфраструктура 

товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і перероб. 

Київ: вид-во «Каравела», 2024. 264 

с. (С.16,116). 

3. Прокопенко О.В., Школа В.Ю., 

Дегтяренко О.О., Махнуша С.М. П 

80 Інфраструктура товарного 

ринку. Навчальний посібник. – К.: 

Центр учбової літератури, 2007. 

296 с. (С.56). 

4. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

6. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.   

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Поняття оптового 

ринку як місця і 

сфери здійснення 

оптової 

торговельної 

діяльності. 

Інфраструктура 

оптового ринку. 

(3год.) 

7 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 3. Організаційно-

правові основи здійснення 

оптової торговельної 

діяльності  

3. Оптове підприємство та 

оптово-посередницькі 

господарські формування 

на оптовому ринку. 

4. Комерційні служби 

торговельних суб’єктів 

оптового ринку  

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.62,66,68). 

2. Пилявець В.М. Інфраструктура 

товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і перероб. 

Київ: вид-во «Каравела», 2024. 264 

с. (С.127). 

3. Венгерова О.В. Інфраструктура 

товарного ринку: конспект лекцій. 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Оптове 

підприємство та 

оптово-

посередницькі 

господарські 

Згідно з 

розкладом 



5. Система зв’язків на 

оптовому ринку та їх 

організаційно-правове 

регулювання. 

Запоріжжя: ТДАТУ, 2024. 165 с. 

(С. 39). 

4. Балабанова Л.В., Митрохіна Ю.П. 

Управління збутовою політикою. 

Навчальний посібник. Київ. 

Центр учбової літератури. 2011. 

240 С. (С. 16,59). 

5. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

7. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.   

формування на 

оптовому ринку. 

Комерційні 

служби 

торговельних 

суб’єктів 

оптового ринку. 

Система зв’язків 

на оптовому 

ринку та їх 

організаційно-

правове 

регулювання. 

(4год.) 

8 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 4. Оптові закупівлі 

товарів та їхнє комерційне 

забезпечення  

1. Зміст закупівельної 

роботи на оптовому ринку  

2. Оперативне планування 

оптових закупівель 

товарів 

3. Характеристика сучасних 

форм оптових закупівель. 

4. Укладення й реалізація 

комерційних угод і 

контрактів у міжнародній 

оптовій торгівлі. 

 

 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.89). 

2. Криковцева Н.О., Казакова О.Б., 

Саркісян Л.Г., Авдєєнко Л.Л., 

Дяченко Г.А., Курська Л.С., 

Сахарова О.Н. К 63 Комерційна 

діяльність. – К.: Центр учбової 

літератури, 2007. – 296 c. (С.113). 

3. Організація оптових закупівель та 

формування товарного 

асортименту підприємств оптової 

торгівлі. URL: 

https://studfile.net/preview/4267500

/page:27/. 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Зміст 

закупівельної 

роботи на 

оптовому ринку. 

Оперативне 

планування 

оптових 

закупівель 

товарів. 

Згідно з 

розкладом 



 

  

4. Савицька Н.Л., Мелушова І.Ю., 

Красноусов А.В. та ін. 

Торговельне підприємництво: 

Навчально-методичний посібник. 

– Харків: Іванченка І. С., 2017. – 

214 с. (С.43). 

5. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  

Характеристика 

сучасних форм 

оптових 

закупівель. 

Укладення й 

реалізація 

комерційних угод 

і контрактів у 

міжнародній 

оптовій торгівлі. 

(4год.) 

9 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 5. Механізми 

асортиментної політики й 

товаропросування в оптовій 

торгівлі. 

1.  Особливості формування 

та регулювання 

асортименту товарів на 

оптових підприємствах. 

2. Управління товарними 

запасами в оптовій 

торгівлі. 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.131,433,439). 

2. Криковцева Н.О., Казакова О.Б., 

Саркісян Л.Г., Авдєєнко Л.Л., 

Дяченко Г.А., Курська Л.С., 

Сахарова О.Н. К 63 Комерційна 

діяльність. – К.: Центр учбової 

літератури, 2007. – 296 c. (С.171). 

3. Филевич Л.Г., Попова Л.О., 

Прядко О.М., Мітяєва Т.Л., 

Прибилович Л.А.. Комерційна 

діяльність: навчальний посібник з 

дисципліни «Комерційна 

діяльність». Харків: ХДУХТ, 

2014. – 225 с. (С. 100). 

4. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Особливості 

формування та 

регулювання 

асортименту 

товарів на 

оптових 

підприємствах. 

Управління 

товарними 

запасами в 

оптовій торгівлі. 

(3год.) 

Згідно з 

розкладом 



5. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  
10 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 5. Механізми 

асортиментної політики й 

товаропросування в оптовій 

торгівлі. 

3. Сутність та головні 

принципи 

товаропросування. 

4. Системи й методи 

оптимізації 

товаропросування 

5. Форми і ланковість 

товаропросування. 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.199). 

2. Прокопенко О.В., Школа В.Ю., 

Дегтяренко О.О., Махнуша С.М. П 

80 Інфраструктура товарного 

ринку. Навчальний посібник. – К.: 

Центр учбової літератури, 2007. 

296 с (C.110). 

3. Криковцева Н.О., Казакова О.Б., 

Саркісян Л.Г., Авдєєнко Л.Л., 

Дяченко Г.А., Курська Л.С., 

Сахарова О.Н. К 63 Комерційна 

діяльність. – К.: Центр учбової 

літератури, 2007. – 296 c. (С.182). 

4. Филевич Л.Г., Попова Л.О., 

Прядко О.М., Мітяєва Т.Л., 

Прибилович Л.А.. Комерційна 

діяльність: навчальний посібник з 

дисципліни «Комерційна 

діяльність». Харків: ХДУХТ, 

2014. – 225 с. (С.89). 

5. Оптимізація шляхів 

товаропросування. URL: 

https://studfile.net/preview/9708899

/page:52/. 

6. Форми і ланковість 

товаропросування. URL: 

https://studfile.net/preview/9708899

/page:53/. 

7. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Сутність та 

головні принципи 

товаропросування 

Системи й методи 

оптимізації 

товаропросування 

Форми і 

ланковість 

товаропросування 

(3год.) 

Згідно з 

розкладом 



торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

8. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  
11 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

 

Тема 6. Організація 

оптового продажу товарів і 

послуг  

1. Сутність оптового 

продажу товарів і послуг. 

2. Організація та методи 

продажу товарів зі складів 

оптових баз   

3. Дрібнооптова форма 

продажу товарів 

4. Організація і комерційне 

забезпечення торгівлі 

послугами на оптовому 

ринку 

5. Економічна ефективність 

торгівлі оптовими 

послугами. 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.184,572). 

2. Лялюк А. М. Л-97 Економіка та 

організація торгівлі: конспект 

лекцій / Алла Миколаївна Лялюк. 

– Луцьк : Вид-во КП ІА 

«Волиньенергософт», 2020. 96 с. 

(С.30). 

3. Закон України «Про особливості 

регулювання діяльності 

юридичних осіб окремих 

організаційно-правових форм у 

перехідний період та об’єднань 

юридичних осіб» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

4. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

5. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Сутність оптового 

продажу товарів і 

послуг. 

Організація та 

методи продажу 

товарів зі складів 

оптових баз. 

Дрібнооптова 

форма продажу 

товарів. 

Організація і 

комерційне 

забезпечення 

торгівлі 

послугами на 

оптовому ринку. 

Економічна 

ефективність 

торгівлі оптовими 

послугами. 
(3год.) 

Згідно з 

розкладом 



12 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 7. Організаційні основи 

побудови й розміщення 

роздрібної торговельної 

мережі 

1. Поняття і класифікація 

роздрібної торговельної 

мережі 

2. Спеціалізація  і типізація 

торговельної мережі   

  

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.286,300). 

2. Прокопенко О.В., Школа В.Ю., 

Дегтяренко О.О., Махнуша С.М. П 

80 Інфраструктура товарного 

ринку. Навчальний посібник. – К.: 

Центр учбової літератури, 2007. 

296 с (C.56). 

3. Пилявець В.М. Інфраструктура 

товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і перероб. 

Київ: вид-во «Каравела», 2024. 264 

с. (С.150). 

4. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Закон України «Про споживчу 

кооперацію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Закон України «Про систему 

громадського здоров’я» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

7. Закон України «Про основні 

принципи та вимоги до 

безпечності та якості харчових 

продуктів» UR: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

8. Закон України «Про застосування 

реєстраторів розрахункових 

операцій у сфері торгівлі, 

громадського харчування та 

послуг» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

9. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Поняття і 

класифікація 

роздрібної 

торговельної 

мережі. 

Спеціалізація і 

типізація 

торговельної 

мережі. 

(4год.) 

Згідно з 

розкладом 



торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

10. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  

11. Наказ Міністерства зовнішніх 

економічних зв'язків і торгівлі 

України № 369 від 08.07.96 «Про 

затвердження правил роботи 

дрібнороздрібної торговельної 

мережі» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z0372-96/conv 

12. Наказ Міністерство економіки 

України № 104 від 19.04.2007 

«Про затвердження Правил 

роздрібної торгівлі 

непродовольчими товарами URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z1257-07/conv  

13. Постанова КМУ № 383 від 30 

березня 2011 р. «Про 

затвердження Правил торгівлі у 

розстрочку фізичним особам» 

URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/383-2011-%D0%BF/conv.  
13 тиждень 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 7. Організаційні основи 

побудови й розміщення 

роздрібної торговельної 

мережі 

3. Основні напрями розвитку 

і розміщення мережі 

магазинів  

4. Ефективність 

використання 

торговельної  мережі. 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.327). 

2. Пилявець В.М. Інфраструктура 

товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і перероб. 

Київ: вид-во «Каравела», 2024. 264 

с. (С.144,150). 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Основні напрями 

розвитку і 

розміщення 

Згідно з 

розкладом 



3. Криковцева Н.О., Казакова О.Б., 

Саркісян Л.Г., Авдєєнко Л.Л., 

Дяченко Г.А., Курська Л.С., 

Сахарова О.Н. К 63 Комерційна 

діяльність. – К.: Центр учбової 

літератури, 2007. – 296 c. (С.261). 

4. Ефективність використання 

торговельної мережі. URL: 

https://vuzlit.com/218722/efektivnis

t_vikoristannya_torgovelnoyi_mere

zhi. 

5. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Закон України «Про споживчу 

кооперацію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

7. Закон України «Про систему 

громадського здоров’я» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

8. Закон України «Про основні 

принципи та вимоги до 

безпечності та якості харчових 

продуктів» UR: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

9. Закон України «Про застосування 

реєстраторів розрахункових 

операцій у сфері торгівлі, 

громадського харчування та 

послуг» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

10. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

11. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

мережі магазинів. 

Ефективність 

використання 

торговельної  

мережі. 

(3год.) 



визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  

12. Наказ Міністерства зовнішніх 

економічних зв'язків і торгівлі 

України № 369 від 08.07.96 «Про 

затвердження правил роботи 

дрібнороздрібної торговельної 

мережі» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z0372-96/conv 

13. Наказ Міністерство економіки 

України № 104 від 19.04.2007 

«Про затвердження Правил 

роздрібної торгівлі 

непродовольчими товарами URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z1257-07/conv  

14. Постанова КМУ № 383 від 30 

березня 2011 р. «Про 

затвердження Правил торгівлі у 

розстрочку фізичним особам» 

URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/383-2011-%D0%BF/conv.  
14 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 8. Система 

товаропостачання роздрібної 

торговельної мережі 

1. Сутність і завдання 

раціональної організації 

товаропостачання   

торговельної мережі   

2. Вимоги до організації 

товаропостачання 

торговельної мережі   

3. Ефективні форми і методи 

товаропостачання   

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.219,230). 

2. Лялюк А. М. Л-97 Економіка та 

організація торгівлі: конспект 

лекцій / Алла Миколаївна Лялюк. 

– Луцьк : Вид-во КП ІА 

«Волиньенергософт», 2020. 96 с. 

(С.54). 

3. Филевич Л.Г., Попова Л.О., 

Прядко О.М., Мітяєва Т.Л., 

Прибилович Л.А.. Комерційна 

діяльність: навчальний посібник з 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Сутність і 

завдання 

раціональної 

організації 

товаропостачання  

торговельної 

мережі. Вимоги 

Згідно з 

розкладом 



4. Управління 

товаропостачанням 

торговельної мережі 

дисципліни «Комерційна 

діяльність». Харків: ХДУХТ, 

2014. – 225 с. (С.89). 

4. Пилявець В.М. Інфраструктура 

товарного ринку. Навчальний 

посібник. 2-ге вид., доп. і перероб. 

Київ: вид-во «Каравела», 2024. 264 

с.  (С.234). 

5. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Закон України «Про споживчу 

кооперацію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

7. Закон України «Про систему 

громадського здоров’я» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

8. Закон України «Про основні 

принципи та вимоги до 

безпечності та якості харчових 

продуктів» UR: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

9. Закон України «Про застосування 

реєстраторів розрахункових 

операцій у сфері торгівлі, 

громадського харчування та 

послуг» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

10. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

11. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  

12. Наказ Міністерства зовнішніх 

економічних зв'язків і торгівлі 

до організації 

товаропостачання 

торговельної 

мережі.  

Ефективні форми 

і методи 

товаропостачання.  

Управління 

товаропостачан-

ням торговельної 

мережі. 

(4год.) 



України № 369 від 08.07.96 «Про 

затвердження правил роботи 

дрібнороздрібної торговельної 

мережі» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z0372-96/conv 

13. Наказ Міністерство економіки 

України № 104 від 19.04.2007 

«Про затвердження Правил 

роздрібної торгівлі 

непродовольчими товарами URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z1257-07/conv  

14. Постанова КМУ № 383 від 30 

березня 2011 р. «Про 

затвердження Правил торгівлі у 

розстрочку фізичним особам» 

URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/383-2011-%D0%BF/conv. 

15. Наказ Міністерства економіки та з 

питань європейської інтеграції 

України, Міністерства внутрішніх 

справ України, ДПА України, 

Державного комітету 

стандартизації, метрології та 

сертифікації України № 

57/188/84/105 від 26.02.2002 р. 

«Про затвердження Правил 

торгівлі на ринках» URL: 

http://zakon3.rada.gov.ua/laws/show

/z0288-02.  
15 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

Тема 9. Особливості 

асортиментної політики в 

роздрібній торговельній 

мережі 

1. Особливості 

асортиментної політики в 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.430). 

2. Филевич Л.Г., Попова Л.О., 

Прядко О.М., Мітяєва Т.Л., 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

Згідно з 

розкладом 



2  год роздрібній торговельній 

мережі 

2.  Вплив чинників на 

побудову асортименту 

товарів у торговельній 

мережі 

3.  Методологічні підходи до 

формування асортименту 

товарів у магазинах 

4.  Регулювання і контроль 

асортименту товарів у 

торговельній мережі 

Прибилович Л.А.. Комерційна 

діяльність: навчальний посібник з 

дисципліни «Комерційна 

діяльність». Харків: ХДУХТ, 

2014. – 225 с. (С.100). 

3. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

4. Закон України «Про споживчу 

кооперацію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Закон України «Про систему 

громадського здоров’я» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Закон України «Про основні 

принципи та вимоги до 

безпечності та якості харчових 

продуктів» UR: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

7. Закон України «Про застосування 

реєстраторів розрахункових 

операцій у сфері торгівлі, 

громадського харчування та 

послуг» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

8. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

9. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua.  

10. Наказ Міністерства зовнішніх 

економічних зв'язків і торгівлі 

України № 369 від 08.07.96 «Про 

затвердження правил роботи 

дрібнороздрібної торговельної 

такі питання: 

Особливості 

асортиментної 

політики в 

роздрібній 

торговельній 

мережі. 

Вплив чинників 

на побудову 

асортименту 

товарів у 

торговельній 

мережі. 

Методологічні 

підходи до 

формування 

асортименту 

товарів у 

магазинах. 

Регулювання і 

контроль 

асортименту 

товарів у 

торговельній 

мережі. 

(3год.) 



мережі» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z0372-96/conv 

11. Наказ Міністерство економіки 

України № 104 від 19.04.2007 

«Про затвердження Правил 

роздрібної торгівлі 

непродовольчими товарами URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z1257-07/conv  

12. Постанова КМУ № 383 від 30 

березня 2011 р. «Про 

затвердження Правил торгівлі у 

розстрочку фізичним особам» 

URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/383-2011-%D0%BF/conv. 

13. Наказ Міністерства економіки та з 

питань європейської інтеграції 

України, Міністерства внутрішніх 

справ України, ДПА України, 

Державного комітету 

стандартизації, метрології та 

сертифікації України № 

57/188/84/105 від 26.02.2002 р. 

«Про затвердження Правил 

торгівлі на ринках» URL: 

http://zakon3.rada.gov.ua/laws/show

/z0288-02.  
16 тиждень 

 

лекція 

2 год 

 

практичне 

2  год 

Тема 10. Форми та методи 

продажу в роздрібній 

торгівлі 

1. Магазинні методи 

продажу товарів 

2. Позамагазинні форми 

продажу товарів 

3. Особливості продажу 

окремих груп товарів 

Лекція, 

практичне 

заняття 

 

Презентація, 

навчально-

методичні 

матеріали 

1. Організація торгівлі. Підручник 3-

тє вид. // за редакцією Апопія В. В. 

Київ: Центр учбової літератури. 

2019. 632 с. (С.448,511,531,572). 

2. Балабанова Л.В., Митрохіна Ю.П. 

Управління збутовою політикою. 

Навчальний посібник. Київ. Центр 

учбової літератури. 2011. 240 С. 

(С. 16,59). 

Опрацювати 

рекомендовану 

літературу перед 

лекцією та 

підготувати на 

практичне заняття 

такі питання: 

Магазинні методи 

продажу товарів. 

Згідно з 

розкладом 



4. Особливі форми продажу 

товарів 

5. Методи активізації 

продажу товарів 

6. Види роздрібних послуг 

та особливості їхнього 

продажу 

3. Филевич Л.Г., Попова Л.О., 

Прядко О.М., Мітяєва Т.Л., 

Прибилович Л.А.. Комерційна 

діяльність: навчальний посібник з 

дисципліни «Комерційна 

діяльність». Харків: ХДУХТ, 

2014. – 225 с. (С.89). 

4. Закон України «Про захист прав 

споживачів» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

5. Закон України «Про споживчу 

кооперацію» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

6. Постанова КМУ № 144 «Про 

затвердження Правил 

торговельного обслуговування» 

URL: http://zakon.rada.gov.ua. 

7. ДСТУ 4303-2004 «Роздрібна та 

оптова торгівля. Терміни та 

визначення понять» URL: 

http://zakon.rada.gov.ua. 

8. Наказ Міністерства зовнішніх 

економічних зв'язків і торгівлі 

України № 369 від 08.07.96 «Про 

затвердження правил роботи 

дрібнороздрібної торговельної 

мережі» URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z0372-96/conv 

9. Наказ Міністерство економіки 

України № 104 від 19.04.2007 

«Про затвердження Правил 

роздрібної торгівлі 

непродовольчими товарами URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/z1257-07/conv 

10. Постанова КМУ № 383 від 30 

березня 2011 р. «Про 

Позамагазинні 

форми продажу 

товарів. 

Особливості 

продажу окремих 

груп товарів. 

Особливі форми 

продажу товарів. 

Методи 

активізації 

продажу товарів. 

Види роздрібних 

послуг та 

особливості 

їхнього продажу. 

(3год.) 



затвердження Правил торгівлі у 

розстрочку фізичним особам» 

URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show

/383-2011-%D0%BF/conv  

11. Наказ Міністерства економіки та 

з питань європейської інтеграції 

України, Міністерства внутрішніх 

справ України, ДПА України, 

Державного комітету 

стандартизації, метрології та 

сертифікації України № 

57/188/84/105 від 26.02.2002 р. 

«Про затвердження Правил 

торгівлі на ринках» URL: 

http://zakon3.rada.gov.ua/laws/show

/z0288-02. 
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